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LUCIAN MATEESCU

Sos.Nordului 102-104

.Sector 1, Bucuresti, Romania

+
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Experienta profesionala

Iunie 2011 - prezent

2005 - 2011

5.C. DEVBON S.R.L. _
ACTIONAR MAJORITAR (51%) SI DIRECTOR GENERAL

Administrarea si managementul firmei de dezvoltare imobiliara,

Firma zre in plan pentru amal 2012 un profect imobiliar de 4 milicane de
Euro , in Str. Alsea Alexandru, Sector 1 si un altul de 2.5 milioane de Buro
in zona Primaverii, strada Jean Monnet, Obiectivele constau tn proiectarea,
obtinerea autcrizaiilor de construstie, edificarsa imobilelor si vanzarea
acestora.

S.C. RAPTIS KAVOURAS S.R.L.

DIRECTOR GENERAL SI ASOCIAT SECUNDAR
Fondarea §i conducerea unei companii de dezvoltare imobiliara, deruland
preiecte in valoare de peste 65 milioane de Euro.

Responsabilitati;

Analiza pietei imobiliare din Roméania

Crearea strategie! 5i a planulyi de afaceri a] firmei

Anmgliza ofertelor in domeniul achizitiilor si dezvoltarii imobiliare
Gestionarea ralatiel ¢u bincile finantatoare

Angsjarea 5l organizarea personalului companie]

Supervizarea lucririlor de proiectare, obtinerea autorizatiilor de
constructie (inclusiv Planuri Urbenistice Zonale), edificares imobilelor.
Activitati de promovare si vanzare & proiectelor

Dezvoltarea ¢i mentinerea relatiei cu firnizorii i clientii

Dezvoltarea si mentinerea relatiei cu agentiile imobiliare

Dezvoltarza si mentinerea relatie cu firmele de avooaturd

Realizaxis

o Achizifionarea de terenuri In valoars de 85 milioane de ewro (inclusiv
negocicres, verificarea §i semnarca contractelor de venzare-cumparare)

«  $oa. Nordului 102-104, Sector 1 - construires unei clidiri rezidentiale de
11.800 mp, - cifra de afaceri a proiectului fiind de 27 de milicans de
cwo si profitu] inainte de taxe - 15 milicane Eure (2006 - 2008)

e IB. Moliere 17-19, Sector 1 - construirea unei clidiri rezidentiale de
9.400 mp, cu o cifra de afaceri a projectului de 26 milioane de suro §i 7
milioane d¢ euro - profit inainte de taxe (2008-2011)

* Cea mai mare tranzactie imobiliard (teren), tu Roméania ~achizitionarea
Satutui Francez - 16300 mp, valoarea contractulwi fiind de 68 de
milioane de Evro. Negocierea, verificares actelor, obtinerea finantarii i
semnarea contractului de vinzare cumpdrare (iulie 2008)
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*  Proces cu PMB, speta Sat Francez - hotirdre judecitoreascs favorabiis -
Consiliul General al Municiptului Bucuresti fiind obligat sa aprobe
Planul Urbanistic Zonal (decembrie 2010). Negocierea si semnares unui
nou contract cu vanzatorul Satului Francez, pretul scazénd de 1a 68 de
miljoane de eure la 35 de milioane de euro. (Funie 2010).

¢  Construires a 46 de sucursaiele Piraens Bank in toati tara - desfiigurand
activitdfi de proiectare, autorizare si construire (2006-2007)

LIBER PROFESIONIST .
Identificarea oportunititilor de dezvoltare imobiliara, negocierea achizitiilor
de terenuri §i participarea la proiecte in valoare de peste 26 de milioane de
eure

8.C. DORNA S.A, Companie lider de piata in Romania pentru ape minerale, |

lapte si produse lactate, _

DIRECTOR DE VANZARI raportind Presedintelui-Dirsctor General al
Doma 8.A,

Responsabilititi:
*  Crearea strategici de vAnziri 5 marketing a companiei

#  Crearea planului de afaceri al companiei

o  Crearea si coordonarea echipei de vinziri §i marketing

* Negocierea §i semnarea contractelor cu lanturile natiorale ds
bypermarket si cash and carry (Metro, Carrefour, Selgros, ete)

Realiziri:

*  Deavoltarea forjei de vénzari si distributie 2 companiei de 12 230 de 1a
700 de membrii '

*  Coordonarea refelei de distributic nationali cu o flotd de 300 de
camioane

*  Cresterea cu350%, a veniturile companiei in pericada 1997-2001

COCA COLA RGMANLA -
DIRECTOR HORECA ( HOTELURI, RESTAURANTE, CAZINGURI
) raporténd Directorului de Vanzari

Responsabilititi: .

¢  Dezvoltarea §i mentinerea relatiilor cu proprietarii §i directorii generali,
din lanfurile de hotelur, restaurante, cazinouri si baruri. Gestionaren
bugetului de marketing

*  Orpanizarea de vanzari si de activitatea de distributie pentru sectoru]
HORECA

*  Gestionarea echipelor de promovarea si everimente speciale pentru

HORECA

Realiziri: :
e Cregterea cotei de piatd pentru clienti exclusiv Coca Cola In sectoru
HORECA Bucuresti de la 35% la 55%

COCA COLA ROMANIA
DIRECTOR DE ZONA raportind Directorului de Vanzari
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Educatie
1989 1994

1984 — 1988
BUCURESTI

Limbi Stréine

Altele
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Respongahilitit:

o  Organizarea activiti(ii de distribugie §i vinzare

»  Gestionares bugetului de marketing pentru zona locals coordonati
«  (estionarea fortei de vinzri a zonei locale

Realizdri: :

*  Cresterea portofoliutui de clienti de 1z 600 1a 1.000

¢ Dezvoltares forfei de vanziiri de la 15 12 23 de persoane

»  Proicctarea §i implementarea sistemuhai de precomanda (presale)

Universitatea Bucuresti, Facultatea de Fizics , licentiat - Inginer Fizician,

Liceul de Matematics-Fizicd Nr. 3, Bueunregti

Englezi Fluent

Niscut pe 08 Iulis 1969
Cisétorit
Dot ¢opii



