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1. Care este variatia veniturilor si cheltuielilor in cazul unei variatii cu 1% a EBITDA?

In prezent nu avem disponibila o astfel de analiza. Daci ne lasati o adresa de email,
vom reveni cu analiza catre dumneavoastra. Este necesara efectuarea unor analize
de senzitivitate, sa lucram pe un model si astfel sa putem modela corespunzator si sa
avem un raspuns.

2. Catimplica EVA (valoarea adaugata economica)?

in principiu, Tn domeniul nostru imobiliar, EVA (valoarea adaugata economica) nu este
utilizata. Avem o aplicabilitate mai buna cu EPRA, care captureaza diferentele de fair
value care nu sunt acoperite de IFRS. EVA ar trebuie sa se bazeze pe IFRS si, intr-un
fel, consideram ca indicatorii cheie conform EPRA sunt mai relevanti decat valoarea
adaugata.

3. Pentru imobilele vandute in trimestrul 3, care este procentul celor achizitionate
prin credite bancare?

Procentele variaza in functie de proiect si practic proiectul defineste pozitionarea pe
piata. Luand exemplul proiectului LUXURIA, procentul majoritar a fost reprezentat de
platile Tn numerar. In ultimul timp, am observat un interes semnificativ pentru
apartamentele mari cu trei si patru camere, care au fost achizitionate integral cu
numerar. Acest lucru indica faptul ca investitorii cu rezerve de numerar s-au orientat
citre aceasta clasi de active. In cazul proiectelor Boreal sau GREENFIELD, acestea
sunt in continuare dominate de creditele ipotecare, dar intr-un procent mult mai mic
fata de anii precedenti datorita costurilor de creditare. Raportul depinde inh mare
masura de tipologia proiectului. Pe masurda ce ne indreptam catre proiecte mid
upscale si upscale, observdm o tendintd catre tranzactii cu numerar. in ceea ce
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priveste clasa medie, unde suntem lideri de piata, procentele sunt dominate de
creditele ipotecare.

Proiectul Copou are predominant imobile de clasa medie?

Da, este un proiect pe care l-am lansat in principal pentru clasa medie, avand in
vedere contextul din Iasi. Proiectul dispune de parcari subterane si beneficiaza de o
locatie exceptionalda. Va fi pozitionat pe piata din Iasi ca fiind "mid upscale".
Indraznesc sa afirm ca datorita acestor factori va reprezenta cel mai bun proiect din
Iasi, si avem incredere c& vom putea atinge marja pe care ne-am propus-o. In cateva
cuvinte, pentru Iasi, acesta va fi cel putin un proiect "mid upscale".

Au inceput sa creasca din nou in ultimele luni solicitarile pentru locuinte?

Conform datelor de la ANCPI, vanzarile de locuinte s-au stabilizat in ultimul trimestru,
ilustrand o panta usor ascendenta. Acest trend este corelat cu o crestere a apetitului
pentru imprumuturi cu dobanda fixa.

Care este perspectiva dvs. cu privire la evolutia sectorului imobiliar Tn viitorul
apropiat? Credeti ca preturile ar putea fi influentate negativ?

Nu anticipam ca preturile vor fi influentate negativ.



